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汽车配件行业
解决方案



行业痛点
分析

汽配行业经销商渠道不同，同一商品、价格不同1

库区、货位、商品多，拣货时跑动距离长，单人作业效率低2

供应链上下游信息未打通，沟通成本高3

相同零部件在会在不同车使用，记不住、容易发错货4

汽车配件拆装麻烦，许多都有自己的特性，工时费又高5

日常经营数据不及时、难统计，销售利润多少不清楚6



解决方案

设置不同渠道不同价格，商品设置相应的等级价格；

销售出库自动带出等级价格

1.汽配行业经销商渠道不同，同一商品、价格不同



解决方案

PDA\手机APP拣货验货，设置最佳拣货路线，按订单核验每箱商品是否一致，确认无误打包装箱

2.库区、货位、商品多，拣货时跑动距离长，单人作业效率低



解决方案

建立自有线上店铺，下级经销商随时随地登录好生意旺铺，自主下单订货

3.供应链上下游信息未打通，沟通成本高



解决方案

商品档案增加适用车型字段，客户要货时根据车型、分类可快速找到商品，库存是否够看可用量，还有近期成交、其他价格供参考

4.相同零部件在会在不同车使用，记不住、容易发错货

已经买过：显示【历史】购买价

没买过：显示【批发价或零售价】
随时进行价格参考信息查询

到底卖客户什么价格？

近期成交、其它价格供参考

库存是否够？是否可卖

是否有预订？（看可用库存）



解决方案

商品拆装整合流程记录，拆装费用自动分摊至商品，组装拆卸业务管理更方便

5.汽车配件拆装麻烦，许多都有自己的特性，工时费又高



解决方案

业务员销售多少钱每笔业务是否收了钱，是否发货，收了多少钱，都是什么情况

手机电脑了解一天业务情况。钱货两清，钱货未清！

6.日常经营数据不及时、难统计，销售利润多少不清楚


